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Zhrnutie 
 
 Projekt Green & Digital EXCITE (ďalej „GD EXCITE“) podporuje začínajúcich podnikateľov/ky 
v kultúrnom a kreatívnom priemysle, najmä ženy a mladých podnikateľov. Projekt pomáha 
rozvíjať podnikateľské zručnosti prostredníctvom medzinárodnej spolupráce a mentoringu so 
skúsenými spoločnosťami. Taktiež podporuje zelené a digitálne inovácie v kultúrnom a 
kreatívnom priemysle a vytvára nové príležitosti pre zamestnanosť a spoluprácu. Osem 
skúsených partnerov poskytuje ideálnu sieť pre nadväzovanie nových kontaktov a budovanie 
dlhodobej medzinárodnej spolupráce. 

  



 

1. Úvod 

1.1. Úvodom… 
 

Tento krátky sprievodca obsahuje všetky potrebné informácie o prihlasovaní sa do projektu GD 
EXCITE, organizovaného v rámci programu Erasmus pre začínajúcich podnikateľov (ďalej 
“EYE”). Má snahu byť vám nápomocný počas celého procesu – od odoslania žiadosti, cez výber 
a priradenie hosťujúceho podnikateľa, až po finálne podpísanie zmluvy. 

 

1.2. Základné údaje 
• Pre koho je program určený: Pre začínajúcich podnikateľov/ky (NE) (ľudí, ktorí chcú 

začať podnikať, alebo sú aktívni v podnikaní maximálne 3 roky) a skúsených 
podnikateľov/ky (HE) (ľudí, ktorí preukázateľne podnikajú dlhšie ako 3 roky). 

• Aká je možná dĺžka mobility: 1-6 mesiacov (non-SMP krajiny*: 1-3 mesiacov) 

• Nábor: od 01.02.2025 do 31.01.2028 

• Finančná podpora NE: až do 1200 eur/mesiac, v závislosti od zvolenej krajiny mobility 

 

* krajiny mimo Programu jednotného trhu 

  



 

2. Požiadavky 
Program EYE je otvorený pre začínajúcich podnikateľov/ky a skúsených podnikateľov/ky, ktorí/é 
ich hosťujú.  

2.1. Začínajúci podnikateľ/ka - NE 

• je podnikateľ alebo fyzická osoba s nápadom na vlastné podnikanie, pôsobiaca na 
trhu nie dlhšie ako 3 roky; 

• má trvalý pobyt alebo povolenie na trvalý pobyt v jednej z participujúcich krajín; 

• má špecifický projekt alebo nápad na firmu, premietnutý do podnikateľského plánu; 

• preukazuje motiváciu a ochotu spolupracovať počas pobytu so skúseným 
podnikateľom/kou z inej participujúcej krajiny; 

• je pripravený/á pracovať na rozvoji spoločnosti hostiteľského podnikateľa/ky 
zdieľaním svojich zručností a kompetencií; 

• preukazuje ochotu znášať časť nákladov spojených s pobytom v zahraničí, ktoré 
nebudú pokryté financovaním v rámci programu. 

 

2.2. Hosťujúci podnikateľ/ka - HE 
• má trvalý pobyt alebo povolenie na trvalý pobyt v jednej z participujúcich krajín; 

• prevádzkuje malý alebo stredný podnik, je jeho vlastníkom/čkou ALEBO sa podieľa na 
podnikaní MSP na úrovni predstavenstva; 

• podniká už niekoľko rokov (dlhšie ako 3 roky); 

• je ochotný/á zdieľať skúsenosti a vedomosti s začínajúcim podnikateľom/kou a pôsobiť 
ako mentor/ka. 

Participujúce krajiny –všetky krajiny Európskej únie, krajiny participujúce v Programe 
jednotného trhu (SMP) a 4 krajiny mimo SMP (Spojené kráľovstvo, USA, Kanada a Singapur). 

  



 

3. Prihláška 
Žiadosť do programu vyzerá takmer rovnako pre začínajúceho aj hostiteľského podnikateľa/ku. 
Od NE sa navyše vyžaduje priloženie podnikateľského plánu pre plánované podnikanie. Žiadosť 
do programu sa podáva prostredníctvom webovej stránky. Pri vypĺňaní žiadosti nevynechajte 
žiadne z uvedených polí. Všetky informácie sú potrebné pre správne spracovanie každého 
nasledujúceho kroku. 

  

Je veľmi dôležité správne opísať sekciu motivácie – závisí od toho výber správneho 
podnikateľa/ky. 

 

3.1. Životopis 
Žiadosť nebude posúdená kladne, ak k nej nebude priložený životopis (CV). Pri príprave 
životopisu je najlepšie zamerať sa na prvky súvisiace s podnikaním, ktoré vediete – zdôraznite 
skúsenosti, kurzy a vzdelanie naznačujúce možný úspech v odvetví. Venujte osobitnú pozornosť 
úspechom, ktoré môžu zaujať hosťujúceho/začínajúceho podnikateľa/ku a preukázať vaše 
kompetencie, užitočné počas mobility. 

Tento nástroj môžete použiť na jednoduchú prípravu CV online. 

 

3.2. Biznis plán – potrebný len v prípade, že sa hlásite ako NE 

Podnikateľský plán je precízne opísaná myšlienka vášho podnikania. Jedným z jeho základných 
cieľov je prezentovať najdôležitejšie trhové údaje, ktoré zabezpečia, aby sa úspech spoločnosti 
stal čo najpravdepodobnejším. Príprava podnikateľského plánu si vyžaduje dôkladnú analýzu 
trhu, ako aj analýzu očakávaní potenciálnej klientely. 

Podnikateľský plán by mal obsahovať niekoľko kľúčových prvkov: 

• Definícia a hodnotenie cieľového trhu 
• Analýza konkurencie 
• Marketingový a predajný plán 
• Finančný plán minimálne na 2 roky 
• Bod zvratu (BEP - Break Even Point) 

  

https://europass.europa.eu/en/create-europass-cv


 

3.3. Výber Sprostredkovateľskej organizácie - IO 
V závislosti od špecifík vášho podnikania a lokality si môžete vybrať pre vás najvhodnejšiu 
Sprostredkovateľskú organizáciu. Nevyhnutnou podmienkou je voľba Sprostredkovateľskej 
organizácie v krajine, kde máte trvalý pobyt.  

„Trvalý pobyt“ je definovaný ako: 

• Miesto, kde je zaregistrovaná spoločnosť žiadateľa/ky, ak má žiadateľ/ka 
registrovanú spoločnosť; 

• Ak má spoločnosť niekoľko prevádzok v rôznych zúčastnených krajinách, podnikateľ/ka 
by si mal/a zvoliť krajinu, v ktorej má sídlo; 

• Miesto, kde žiadateľ/ka strávil 183 alebo viac dní za posledných 12 mesiacov, ak 
žiadateľ/ka nemá registrovanú spoločnosť. 
 

Dôležité upozornenie: Ak žiadateľ/ka momentálne žije v nezúčastnenej krajine, bude 
považovaný/á za nespôsobilého/lú, aj keby všeobecne spĺňal/a vyššie uvedené pravidlá. 

 

3.4. Fázy podávania žiadostí  

• IO (Sprostredkovateľská organizácia) skontroluje žiadosť a pošle akékoľvek pripomienky 
– do 2 týždňov od podania žiadosti. 

• Odpoveď na pripomienky – do 2 týždňov 

• Prijatie žiadosti 

• Celý proces: nemal by trvať dlhšie ako 6 týždňov 

  



 

4. Vytváranie spolupráce (vzťahu) medzi NE – HE 

4.1 Hľadanie zhody  
Ďalším krokom je začať hľadať začínajúceho alebo hostiteľského podnikateľa/ku, ktorý/a 
vyhovuje vašim potrebám. Na základe motivácií a potrieb uvedených v žiadosti hľadá 
Sprostredkovateľská organizácia (IO) pre vás ideálneho kandidáta/ku. 

Existujú 2 spôsoby, ako si ho nájsť: 

•  Navrhnite svojmu lokálnemu kontaktnému bodu (IO) začínajúceho alebo hosťujúceho 
podnikateľa/ku, s ktorým/ou už máte kontakt. 

• Vyhľadajte začínajúceho alebo hosťujúceho podnikateľa/ku v nástroji IT Tool s pomocou 
vášho lokálneho kontaktného bodu. 

Akonáhle sa nájde zhoda a obe strany vyjadria súhlas, začína sa fáza podpisovania zmlúv a 
finálnych dohôd. 

Dohodnite sa so začínajúcim alebo hosťujúcim podnikateľom/kou na detailoch pracovnej 
a študijnej mobility (t.j. dátumy, ciele a aktivity mobility), potom informujte svoj lokálny kontaktný 
bod o dohodách. 

Následne sa podpisuje „Záväzok kvality“ - Commitment. Tento záväzok je podpísaný (digitálne) 
všetkými stranami zapojenými do partnerstva. NE taktiež uzatvára dohodu o financovaní so 
svojím lokálnym kontaktným bodom. 

Finančná podpora pre NE je splatná v splátkach, v súlade s podmienkami dohody uzavretej s 
lokálnym kontaktným bodom. 

 

4.2. Práva a povinnosti NE a HE 

4.2.1. Začínajúci/a podnikateľ/ka - NE 
Ako NE v EYE programe budete mať nasledujúce úlohy a zodpovednosti: 

• Vypracovanie a podpísanie dokumentu „Záväzok kvality“ - Commitment, ktorý 
zabezpečuje hladký pracovný vzťah medzi vami a vaším HE. Okrem iného stanovuje ciele 
pobytu a navrhovaný plán aktivít počas pobytu; 

• Podpísanie dohody so svojím lokálnym kontaktným bodom o finančnej podpore vášho 
pobytu, dohoda špecifikuje rovnako tak aj úlohy, zodpovednosti, finančné podmienky a 
právne dôsledky mobility v rámci dohodnutého časového plánu; 



• Predloženie hodnotenia pobytu - dotazník spätnej väzby po vašom pobyte v zahraničí, 
ktorý bude popisovať vykonanú prácu, zručnosti a vedomosti, ktoré ste získali, a prínosy 
výmeny pre rozvoj vášho vlastného podnikania; 

• Maximálna snaha prispievať k úspešnej a produktívnej mobilite  

Spoločne s vaším hostiteľským podnikateľom/kou sa rozhodnete, aké aktivity budete vykonávať 
počas vášho pobytu. Môžu zahŕňať: 

• Sledovať a pracovať so svojím HE; 
• Vykonávať prieskum trhu a rozvíjať nové obchodné príležitosti; 
• Participovať na projektoch rozvoja podnikania, inovácií a výskumu a vývoja; 
• Vylepšiť alebo zdokonaliť svoj podnikateľský plán; 
• Rozumieť podnikovým financiám; 
• Objaviť brandingové, predajné a marketingové stratégie spoločnosti hostujúceho 

podnikateľa. 
 

4.2.2. Hosťujúci/a podnikateľ/ka - HE 
 
Ako HE v EYE programe sa od vás bude očakávať plnenie nasledujúcich úloh a zodpovedností: 
 

• Zabezpečenie vysokej kvality vzdelávacej skúsenosti a celkovej podnikateľskej 
spolupráce s vaším NE, ktorý musí získať poznatky na zabezpečenie životaschopného 
začiatku podnikania; 

• Podpísanie online dokumentu „Záväzok kvality“ – Commitment, ktorý zabezpečuje 
hladkú spoluprácu s NE. Okrem iného v ňom sú stanovené ciele pobytu a navrhovaný 
plán aktivít počas pobytu; 

• Vyplnenie online dotazníka spätnej väzby maximálne do 2 týždňov po ukončené mobility. 
  



4.3. Finančná podpora 
V závislosti od IO (Sprostredkovateľskej organizácie), ktorú si vybral NE, je finančná podpora 
poskytovaná v splátkach v súlade s podmienkami dohody uzavretej v IO. Výška mesačného 
financovania závisí od krajiny, ktorú si podnikateľ/ka zvolí.  





  



 

4.4. Aká je dĺžka mobility 
Obdobie výmeny môže trvať od 1 mesiaca do 6 mesiacov s možnosťou rozdelenia pobytu na 
návštevy trvajúce minimálne jeden týždeň (5 po sebe nasledujúcich pracovných dní) (za 
predpokladu, že všetky sa uskutočnia v rámci obdobia nepresahujúceho 12 mesiacov odo dňa 
prvého vycestovania do hosťujúcej krajiny). Cesta môže byť predĺžená, no nie dlhšie ako 
plánovaných 6 mesiacov (v prípade krajiny, ktorá nie je členom jednotného trhu (UK, USA, 
Singapur, Kanada - maximálne 3 mesiace). 


